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Información de Contacto

Áreas de Actuación

Formación Académica
MAESTRÍA: MSc in Business Analytics and Management Sciences (2016-2017)

University of Southampton, Inglaterra
Áreas de Conocimiento: 
Ingeniería y Tecnología / Otras Ingenierías y Tecnologías / Otras Ingenierías y Tecnologías / Data Science
 

GRADO: Licenciatura en Análisis de Sistemas Informáticos (2007-2012)

UNIVERSIDAD CATOLICA NUESTRA SEÑORA DE LA ASUNCIÓN, Paraguay
Título: Sistema de Administración Ganadera
Año de Obtención: 2012
Tutor: Emilio Gutierrez
Áreas de Conocimiento: 
Ingeniería y Tecnología / Otras Ingenierías y Tecnologías / Otras Ingenierías y Tecnologías / Sistemas Informáticos
 

Formación Complementaria
CURSOS DE CORTA DURACIÓN: (2018-2018)

Colegio de Estadisticos del Paraguay, Paraguay
Título: R Avanzado
Horas totales: 16
 

CURSOS DE CORTA DURACIÓN: (2013-2013)

UNIVERSIDAD CATOLICA NUESTRA SEÑORA DE LA ASUNCIÓN, Paraguay
Título: JAVA1 - Curso de Programación Orientada a Objetos y Java
Horas totales: 20
Áreas de Conocimiento: 
Ingeniería y Tecnología / Ingeniería Eléctrica, Ingeniería Electrónica e Ingeniería de la Información / Ingeniería de Sistemas y
Comunicaciones / Programación en Java
 

Idiomas
Inglés Lee: muy bien Habla: muy bien Escribe: muy bien Comprende: muy bien

Portugués Lee: muy bien Habla: muy bien Escribe: muy bien Comprende: muy bien

Experiencia Profesional
Business Intelligence Corporativo (2018 - a la fecha)

GR-BDO - Grupo Riquelme - Business Development Office 
Carga Horaria: 40
Régimen: Dedicación total40
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Analista Senior de Dataware (2015 - 2016)

tppy - Núcleo S.A. (Personal)
Carga Horaria: 40
Régimen: Dedicación total40
Otras Informaciones:
- Proveer información veraz y acertada a la Gerencia.
- Realizar segmentaciones del parque de clientes para la generación de ofertas estratégicas
- Realizar acciones antichurn mediante el análisis del comportamiento del parque de clientes
- Realizar análisis posteriores al lanzamiento de promociones, productos nuevos
- Seguimiento de los principales KPIs de la compañía
- Acompañamiento en la definición de las ofertas y campañas a realizar por la gerencia de Marketing
 

Desarrollador de Software (2009 - 2011)

squadra - Roshka
Carga Horaria: 40
Régimen: Dedicación total40
Otras Informaciones:
- Mantenimiento de Software como Programador Externo para la Financiera El Comercio. 
- Plataforma Power Builder, Servidor ASA SQL SERVER.
- Realización de requerimientos, relevamiento con usuarios, programación.
 

Analista de Clientes (2011 - 2015)

Telecel S.A. - Telecel S.A.
Carga Horaria: 40
Régimen: Dedicación total40
Otras Informaciones:
- Análisis de Negocios, mediante la extracción de datos del Dataware House de la compañía
- Realización de presentaciones e informes para los Gerentes de cada área de Mobile (Prepago, Pospago, VAS).
- Análisis puntuales de situaciones que podrían afectar al rendimiento de ciertos productos.
- Forecasting del revenue de los productos, comparaciones de variaciones.
- Análisis de escenarios antes del lanzamiento de productos de la unidad.
- Análisis de Impacto posteriores al lanzamiento de nuevos productos, promociones.
- Reportes mensuales a los gerentes regionales de la Millicom.
- Reportes de los principales KPIs de la Unidad como Recargas, compra de Paquetigos, venta de Smartphones.
- Proveer de información veraz y confiable a toda la Unidad
 

Otras Referencias
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